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٤ مكانيزاسيون واحد فروش شركت پوشا تك

  

  

  گزارش شناخت سيستم
  

  مقدمه
  

سال به فعاليت توليد پوشاك  30مديريت شركت جناب آقاي مهدي حامد رهباردار به مدت   

و حذف واسطه  مشغول بوده است ، كه بعد از اين مدت درجهت حمايت از مصرف كننده

 25/5/83در تاريخ » پوشا تك « ها و كاهش قيمت تمام شده كالا ، اقدام به تاسيس شركت 

كرد. اين شركت كليه فعاليتهاي مربوط به خريد مواد اوليه ، توليد و فروش آن به صورت 

  مستقيم به مصرف كنندگان و همچنين عمده فروشان را تحت پوشش خود دارد.

  

 6تحت پوشش اين شركت مشغول به كار هستند كه از اين تعداد نفر  19در مجموع 

نفر در واحد فروش فعاليت مي كنند. واحد فروش اين مجموعه در جهت نيل به اهداف 

شركت كه همانا ، حمايت از مصرف كنندگان محترم بوده است راه اندازي شد. در اين واحد 

ده توسط ساير همكاران به فروش مي كالاهاي توليد شده و همچنين برخي كالاهاي توليد ش

نفر  6رسد. لازم به ذكر است كه واحد انبار نيز تحت پوشش واحد فروش فعاليت مي كند از 

نفر در فروشگاه مشغول به كار هستند. يك نفر مسئوليت واحد انبار و  4كارمند اين واحد 

  يك نفر هم مسئوليت فروش عمده شركت را بر عهده دارد.

  

  13و  12پلاك  –طبقه سوم  –پاساژ فيروزه  –كت در چهارراه شهدا محل اصلي شر

  بازار مركزي قرار دارد. 2واقع است و فروشگاه شركت نيز در خيابان شيرازي مقابل فاز 
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  عملكرد كلي سيستم
  

توليدات اصلي اين شركت اغلب البسه زنانه مي باشد كه مي توان موارد زير را از آن جمله 

  شمرد :

  

  واع پيراهنهاي زنانهان – 1

  انواع دامن هاي راحتي و مجلسي – 2

  انواع شلوار – 3

  انواع بلوزجات – 4

  

مواد اوليه اين شركت معمولاً انواع پارچه ، نخ ، كش ، لايه ، دكمه ، زيپ و .... مي 

  باشد، كه عموماً از بازار مشهد و توليد كنندگان معتبر خريداري مي شود.

  

  يكي از دو روش زير به بازار عرضه مي شود. توليدات اين شركت به

  

فروش جزئي : كه شامل فروش توليدات شركت مستقيماً به خريداران در  –الف 

  فروشگاه شركت مي باشد.

فروش عمده : شامل فروش توليدات به خريداران  عمده مي باشد كه اغلب  –ب 

هايي به ساير اين خريداران از شهر مشهد مي باشد و در بعضي موارد هم فروش

  شهرستانها و كشورهاي همسايه مي باشد.
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كليه امور مالي اين شركت توسط يك نفر حسابدار و به صورت مكانيزه انجام مي 

ماه گذشته مكانيزه شده است و قبل از  3شود. لازم به ذكر است كه امور مالي اين شركت از 

  آن بصورت دستي انجام مي شده است.

  

سيستم فروش اين شركت را بنا به درخواست مديريت شركت در ادامه قصد داريم 

جناب آقاي مهدي حامد رهباردار مورد بررسي و تجزيه و تحليل قرار داده و نقاط ضعف و 

قوت سيستم موجود را شناسايي كرده و در صورت نياز عمليات مكانيزه كزدن اين سيستم را 

  به انحام رسانيم.

  

  

  مشكلات موجود
  

ي اوليه ، مشاهده سيستم و نحوه عملكرد آن و همچنين مصاحبه با پس از بررسيها  

كارمندان مشخص شد كه مشكلاتي در سيستم وجود دارد كه باعث نارضايتي مديريت ، 

  كارمندان و مشتريان است. در ذيل به بيان اين مشكلات خواهيم پرداخت.

  

  سرعت پايين سيستم  – 1

  عدم وجود دقت كافي در فعاليتها – 2

  وقت گير بودن بدست آوردن اطلاعات لازم – 3

  زايد بودن برخي از گزارشات و فرمها – 4

  بروز خطاهاي بسيار در اطلاعات ورودي – 5

  احتمال سوء استفاده – 6

  عدم دسترسي به گزارشات و اطلاعات در زمان لازم – 7

  امكان كنترل مديريت بر روي كارها و كارمندان دقيق نيست. – 8
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امكان برنامه ريزي مناسب به دليل در دسترس نبودن اطلاعات در زمان مناسب براي  – 9

  مديريت وجود ندارد

  

  

  پيشنهادات اوليه
  

پس از بررسي مشكلات سيستم و تبادل نظر با مديريت محترم شركت پيشنهادات   

  ذيل براي تبديل سيستم جديد به يك سيستم جديد ارايه شد.

  

جهت سرعت دادن به كارها و همچنين دقيق شدن امور و از مكانيزاسيون سيستم در  -1

بين بردن احتمال سوءاستفاده يا اشتباه در سيستم و دسترسي سريع و به موقع به انواع 

  گزارشات و اطلاعات مورد نياز مديريت و ساير كارمندان

 حذف فرم هاي اضافي -2

از ويرايش و اعمال برخي تغييرات دربعضي ازفرمها درجهت جلوگيري  -3

 وروداطلاعات اضافي و زايد به سيستم

  گزارش امكان سنجي
  

  

  امكان سنجي منطقي
  

از لحاظ منطقي به دليل اينكه براي ايجاد و اجراي سيستم جديد نياز به اطلاعات ، 

امكانات ، تجهيزات ، علوم و آموزش هاي خاصي نمي باشد و با استفاده از تكنولوژي موجود 
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زماني اندك در جهت آموزش پرسنل براي كار با سيستم جديد در كشور و همچنين با صرف 

  مي توان سيستم جديد را توليد ، اجرا و پياده سازي نمود، با مشكل خاصي روبرو نمي باشيم.

  

  امكان سنجي فيزيكي
  

در امكان سنجي فيزيكي اين پروژه بايد گفت كه براي پياده سازي و اجراي اين   

ل ، امكانات و فضاي خاصي نداريم. با امكانات موجود در بازار سيستم نيازي به ابزار ، وساي

نظير سيستم هاي كامپيوتري ، ابزار شبكه عادي ، و نرم افزاري هاي معمول مي توان اين 

سيستم را ايجاد كرد. ضمن اينكه از لحاظ مكاني نيز مشكلي در مورد جايگذاري سيستم ها 

  و نصب شبكه نداريم.

  

  امكان سنجي فرهنگي
  

سيستم مورد نظر نياز به فرهنگي خاص ندارد و با فرهنگ موجود در جامعه و محل   

پياده سازي سيستم نيز تقابل ندارد. كارمندان شركت هم از لحاظ فرهنگي با سيستم جديد 

  مشكلي نخواهند داشت.

  

  امكان سنجي اقتصادي
  

كت را شربا بررسي هاي صورت گرفته مشخص شد كه اجراي سيستم جديد نه تنها   

دچار خسارت و هزينه اضافي نمي كند بلكه بخاطر سرعت بخشيدن به كارها ، كاهش حجم 

كارها ، كاهش برخي هزينه ها ، رضايت كارمندان ، عدم احتمال بروز خطا يا سوءاستفاده و 
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امكان نظارت و مديريتي قوي باعث سوددهي شركت خواهد شد. در ادامه به بررسي دقيقتر 

  نافع سيستم جديد خواهيم پرداخت.هزينه ها و م

  تحليل هزينه ها و منافع

  

  هزينه ها
هزينه هاي سيستم جديد را مي توانيم بصورت دو هزينه ملوس و غير ملوس مطابق ليست 

  زير بيان كنيم.

  

  هزينه هاي ملوس

  هزينه هاي ثابت ( يكبار ايجاد مي شود )

    

 توضيحات ريال )مبلغ كل (  تعداد قيمت واحد(ريال ) شرح رديف

  000/000/14 4 000/500/3 كامپيوتر 1

  000/410 1 000/410 پورت ) 8هاب شبكه (  2

  000/240 متر 120 000/2 كابل شبكه 3

  000/530/1 1 000/530/1 چاپگر 4

 داگت، پيچ،ميخ،... 000/500   تجهيزات نصب شبكه 5

  000/400/1   نصب و راه اندازي شبكه 6

  000/300/7   طراحي و پياده سازي سيستمهزينه  7

   

  

  هزينه هاي متغيير 

  

 توضيحات مبلغ كل ( ريال ) تعداد قيمت واحد(ريال ) شرح رديف

 ماهيانه 000/200   موارد مصرفي چاپگر 1

 ماهيانه 000/5 1 000/5 ابزار ذخيره سازي اطلاعات 2

 ماهيانه 000/300   نگهداري و پشتيباني سيستم 3
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  هزينه هاي غير ملوس

    

  نارضايتي برخي كارمندان از سيستم جديد - 1

  از كارافتادن سيستم در صورت بروز خطا - 2  

  منافع
  منافع سيستم جديد را نيز به دو قسمت ملموس و غير ملموس تقسيم بندي مي كنيم.

  

  منافع ملموس

  

    

  توضيحات مبلغ ( ريال ) شرح رديف

1 
خطاها و كاهش هزينه هاي ناشي از 

 سوءاستفاده ها
 ماهيانه 000/200

2 
كاهش هزينه لوازم اداري مانند كاغذ، 

 پرونده و غيره
 ماهيانه 000/180

3 
رضايت مشتريان و جلب سفارشات 

 بيشتر
 ماهيانه 000/000/1

4 
كاهش فضا و امكانات براي نگهداري 

 اطلاعات
 ماهيانه 000/100

  

  

  منافع غير ملموس

  

  صرفه جويي در زمان – 1

  افزايش سرعت پردازش اطلاعات – 2

  افزايش كيفيت ارايه خدمات – 3

  دقيق شدن كارها – 4
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  امكان نظارت دقيق مديريت – 5

  امكان دسترسي به انواع گزارشات در حداقل زمان براي برنامه ريزي بهتر – 6

  امكان آمارگيري در اشكال مختلف – 7

  حداقل زمانامكان هرگونه جستجو در  – 8

  

  

  

  زمان بندي پروژه
  

زمان بندي كليه فعاليتهاي مربوط به تجزيه و تحليل و طراحي و پياده سازي سيستم جديد را 

  مي توان بصورت جدول زير بيان كرد.

  

  

كد 

 فعاليت
 شرح فعاليت

زمان مورد نياز ( 

 روز )
 پيش نياز

  4 مطالعه شناخت سيستم 1

 1 2 نتايج آنتهيه پرسشنامه و بررسي  2

 2و  1 1 مصاحبه با پرسنل 3

 1 تحليل اقتصادي 4
و  2و  1

3 

 2 بررسي و شناخت فرم ها 5
و  2و  1

3 

 5 2 مشخص نمودن فيلدها 6

 6 2 شناخت ارتباطات 7

 DFD  4 7رسم  8

  1 رسم طرح جانمايي 9

 7 7 طراحي بانك ها 10

 UML  5 8نمودار هاي  11

 DSD  2 9رسم  12



١٢ مكانيزاسيون واحد فروش شركت پوشا تك

 JSP  2 9رسم  13

  10و   13 3 طراحي خروجي ها 14

 14 3 طراحي ورودي ها 15

 15 2 طراحي منو ها 16

 16 11 كدنويسي 17

 17 7 تست برنامه 18

 18 1 نصب نهايي 19

 19  5  آموزش كارمندان  20

 20  12  تهيه مستندات و جزوه راهنما  21
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  آناليز سيستم
  

  شناخت فرم ها
  

براي شناخت فرم ها پرسشنامه هايي تهيه شد كه توسط پرسنل واحد فروش تكميل  

  شد. پرسشنامه ها در بخش ضمائم موجود مي باشد.

  فرمهاي موجود در اين واحد به شرح ذيل مي باشد.  

  

  فرم ثبت سفارش كالا – 1  

  فاكتور فروش عمده – 2  

  فرم فروش روزانه – 3  

  فرم كسري كالا – 4  

  گزارش عملكرد ماهيانه – 5  

  گزارش موجودي انبار – 6  

  

  كليه فرم هاي فوق در بخش ضمايم ضميمه شده است.

  

  

Form Flow 
 

  فرم ثبت سفارش كالا
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  فاكتور فروش عمده

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  فرم فروش روزانه 

  

  

  

  

  فرم كسري كالا

  

  

  

  

  

 

 

1 

  فروش عمده

  

  

 مشتري

 

1 
 سفيد

 

2 
 قرمز

 

3 
  بايگاني آبی

  فروش عمده

 مشتري

 

 

2 

 

1 
 

 امور مالي

 

1 

  فروش عمده
  

 مديريت

 

2 
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  گزارش عملكرد ماهيانه

  

  

  

  

  

  

  

  

  انبارگزارش موجودي 

  

  

  

  

  

  

  

 
 
 
  

  

  

  

  

  

  

  

 
 
 

 

1 

 

2 

 

3 
  فروش عمده

  امورمالي

 مديريت

 

  فروش عمده 1
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 FRDنمودار  

 
 
 

 
 
 
  

  

  

  بيانيه نيازمنديها
 

در اين قسمت با استفاده از پرسشنامه  و مصاحبه با پرسنل و همچنين مشاهده روند 

كارها از نزديك توانستيم به مشكلات موجود در سيستم فعلي پي ببريم و راهكارهايي براي 

  بگيريم كه در زير مفصلاً به شرح آنها مي پردازيم.آن در نظر 

  

سيستم موجود از سرعت پاييني برخوردار مي باشد و در اكثر موارد بعلت كندي   

انجام كارها ، باعث كلافگي كارمندان و نارضايتي مشتريان مي شود، به همين علت بايد در 

  ن بهتر كار شود.سيستم جديد سرعت انجام كارها افزايش يابد تا موجب راندما
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اگر سيستم انبار مكانيزه باشد و با سيستم فروش پيوسته باشد ديگر نيازي به رد و   

بدل فرم و گزارش بين اين دو واحد وجود ندارد و عملاً گزارش موجودي انبار حذف مي 

شود. پس از حذف اين فرم لازم است كه فروشنده عمده مستقيماً به موجودي انبار دسترسي 

باشد و بتواند در هر لحظه ، گزارش موجودي انبار بگيرد. كه اين مسئله بايد در طراحي داشته 

  ورودي و خروجي و بانكها لحاظ گردد.

  ساير فرم ها نيازي به تغيير ندارند و تنها مكانيزه شدن آنها كافي است.

  

ه ومديريت شركت كه مهمترين بخش اين سيستم مي باشد نيازمند كنترل دقيق بر روي نح

كار پرسنل است و مايل است كه بتواند در هر لحظه ، گزارش موجودي انبار ، گزارش فروش 

روزانه ، گزارش فروش عمده ، گزارش كسري كالا ، گزارش عملكرد ماهيانه و همچنين 

بتواند گزارشات بر اساس تاريخ هاي خاص و به صورت دوره اي داشته باشد. همچنين 

يا چند فيلد مي باشد تا بر اساس اين اطلاعات بتواند كنترل  نيازمند جستجو بر اساس يك

بهتري بر نحوه انجام امور داشته باشد و از سوءاستفاده يا خطاهاي احتمالي جلوگيري كند و 

  توانايي برنامه ريزي بهتر براي آينده سيستم را داشته باشد.

  

  مي باشد.كليه پرسشنامه هاي مربوط به اين بخش در ضمايم پروژه موجود   

  

  

  

  

  



١٩ مكانيزاسيون واحد فروش شركت پوشا تك

  

 DFDنمودار هاي 
  

  سطح صفر

  

  

  
  

  

  

  



٢٠ مكانيزاسيون واحد فروش شركت پوشا تك

  

  سطح يك

  

  

  
  

  

  

  



٢١ مكانيزاسيون واحد فروش شركت پوشا تك

  

  

  سطح دو

  

  

  

  

  
  

  

  

  

  



٢٢ مكانيزاسيون واحد فروش شركت پوشا تك

  

  سطح سه

  

  

  

1 – 1 - 3  

  

  

  

  

  
  

  

  

  

2 – 1 - 3  

  

  

  

  

  
  

  

  



٢٣ مكانيزاسيون واحد فروش شركت پوشا تك

  

  سطح سه

  

  

  

3 – 1 - 3  

  

  

  

  
  

  

  

4 – 1 - 3  

  

  

  

  

  

  



٢٤ مكانيزاسيون واحد فروش شركت پوشا تك

  

  سطح سه

  

  

  

1 – 2 - 3  

  

  
  

  

  

  

  

  

  

  

  



٢٥ مكانيزاسيون واحد فروش شركت پوشا تك

  3سطح 

  

2 – 2 - 3  

  

  
  

  

3 – 2 - 3  

  

  
  

4 – 2 - 3  

  

  
  



٢٦ مكانيزاسيون واحد فروش شركت پوشا تك

  طرح جانمايي
  

  
  

  

  



٢٧ مكانيزاسيون واحد فروش شركت پوشا تك

  

  

  فصل دوم
  

  

طراحي 

  سيستم
  

  

  

  

  

  

  

  



٢٨ مكانيزاسيون واحد فروش شركت پوشا تك

  

  طراحي بانك ها
  

  جمع آوري داده ها
  

  

پس از بررسي كليه فرمها و داده ها و اطلاعات موجود در سيستم، داده هاي زير جمع آوري 

  شد.

  

  كالا { كد كالا ، نام كالا { بلوز ، شلوار ، دامن ، پيراهن}، موجودي } - 1

  

جنس { كد جنس ، نوع جنس { نخي ، پلي استر پنبه ، تترون ، ريون ايراني ، ريون كره  - 2

  اي ، استرج ، كشمير ، لاكرا ، پاناما } كارخانه سازنده ، تارخ توليد ، رنگ ، وزن ، اندازه }

  

  قيمت { قيمت تمام شده ، قيمت فروش كلي ، قيمت فروش جزيي ، تخفيف } - 3

  

تري ، نام مشتري { تلفن ، همراه ، آدرس ، نام فروشگاه يا شركت ، مشتري {كد مش - 4

  شماره حساب بانكي ، ضامن  }

  

  ماهه } 6ماهه ،  5ماهه ،  4ماهه ،  3ماهه ،  2ماهه ،  1نوع فروش { نقدي ،  - 5

  

 15درصد ،  12درصد ،  9درصد ،  6درصد ،  3نرخ سود { صفر درصد ، صفر درصد ،  - 6

  درصد }

  

، مبلغ كل ،  2، مبلغ ستون  1روش روزانه { شماره كارت ، تاريخ ، روز ، مبلغ ستون ف - 7

  توضيحات }

  

فروش عمده { شماره فاكتور ، تاريخ ، نام مشتري ، آدرس ، تلفن ، رديف ، شرح كالا ،  - 8

  تعداد ، قيمت ، مبلغ كل ، جمع كل }



٢٩ مكانيزاسيون واحد فروش شركت پوشا تك

  

، شرح كالا ، تعداد ، قيمت ، موعد ثبت سفارش { شماره ، تاريخ ، نام مشتري ، رديف  - 9

  تحويل ، نحوه تسويه حساب ، موعد تسويه حساب ، مبلغ كل }

  

فرم كسري كالا { تاريخ ، نام گيرنده ، رديف ، شرح كالا ، موجودي ، تعداد مورد نياز  - 10

  ، توضيحات ، درخواست دهنده }

  

، گيرنده ، روز ، مبلغ فروش ، گزارش عملكرد ماهيانه { از تاريخ ، تا تاريخ ، ماه  - 11

  تخفيف ، توضيحات ، مسئول مربوطه }

  

  

  

  خالص سازي داده ها
  

  

  داده هاي جمع آوري شده پس از خالص سازي به شكل زير در مي آيد.

  

  كالا { كد كالا ، نام كالا { بلوز ، شلوار ، دامن ، پيراهن} ، موجودي} - 1

  

ي استر پنبه ، تترون ، ريون ايراني ، ريون كره جنس { كد جنس ، نوع جنس { نخي ، پل - 2

  اي ، استرج ، كشمير ، لاكرا ، پاناما } }

  

  قيمت { قيمت تمام شده ، قيمت فروش كلي ، قيمت فروش جزيي ، تخفيف } - 3

  

مشتري {كد مشتري ، نام مشتري { تلفن ، همراه ، آدرس ، نام فروشگاه يا شركت }  - 4

{}{  

  

  ماهه } 6ماهه ،  5ماهه ،  4ماهه ،  3ماهه ،  2ماهه ،  1ي ، نوع فروش { نقد - 5

  



٣٠ مكانيزاسيون واحد فروش شركت پوشا تك

 15درصد ،  12درصد ،  9درصد ،  6درصد ،  3نرخ سود { صفر درصد ، صفر درصد ،  - 6

  درصد }

  

، مبلغ كل ،  2، مبلغ ستون  1فروش روزانه { شماره كارت ، تاريخ ، روز ، مبلغ ستون  - 7

  توضيحات }

  

ره فاكتور ، تاريخ ، نام مشتري ، آدرس ، تلفن ، رديف ، شرح كالا ، فروش عمده { شما - 8

  تعداد ، قيمت ، مبلغ كل ، جمع كل }

  

ثبت سفارش { شماره ، تاريخ ، نام مشتري ، رديف ، شرح كالا ، تعداد ، قيمت ، موعد  - 9

  تحويل ، نحوه تسويه حساب ، موعد تسويه حساب ، مبلغ كل }

  

تاريخ ، نام گيرنده ، رديف ، شرح كالا ، موجودي ، تعداد مورد نياز  فرم كسري كالا { - 10

  ، توضيحات ، درخواست دهنده }

  

گزارش عملكرد ماهيانه { از تاريخ ، تا تاريخ ، ماه ، گيرنده ، روز ، مبلغ فروش ،  - 11

  تخفيف ، توضيحات ، مسئول مربوطه }

  

  نرمال سازي
  

  1سطح 
  

، نام كالا ، كد جنس ، نوع جنس ، قيمت فروش كلي ، قيمت مشخصات كالا { كد كالا  - 1

  فروش جزيي ، موجودي }

  

فروش عمده { كد مشتري ، نام مشتري ، نوع فروش ، نرخ سود ، تاريخ ، موعد تحويل  - 2

، موعد تسويه حساب ، مبلغ كل ، كسري كالا ، گزارش فروش ماهيانه ، شماره فرم ثبت 

  سفارش  }

  



٣١ مكانيزاسيون واحد فروش شركت پوشا تك

  شماره كارت ، مبلغ ، فرم كسري كال ، گزارش فروش }فروش جزء {  - 3

  

  

  2سطح
  

  كالا : كد كالا ، نام كالا

  جنس : كد جنس ، نوع جنس

  نوع فروش : كلي ، جزيي

  نوع تسويه حساب : نقدي ، مدت دار

  نرخ سود : بدون سود ، با سود

قيمت فروش كلي ، قيمت فروش جزيي ، تخفيف ، تاريخ فروش ، تعداد ، قيمت كل ، جمع 

  كل ، كسري كالا 

  

  مشتري : كد مشتري ، نام مشتري ، آدرس ، شماره همراه ، نام شركت يا فروشگاه

  

  گزارش : روزانه ، ماهانه ، كسري كالا

فروش ، موجودي ، تعداد مورد نياز تاريخ ، شرح ، تعداد ، گيرنده ، توضيحات ، روز ، مبلغ 

  ، درخواست دهنده

  

  

  

  
  
  
  
  
  
  
  
  
  
  



٣٢ مكانيزاسيون واحد فروش شركت پوشا تك

  3سطح 
  

فروش: كد مشتري ، كد كالا ، كد جنس ، نوع فروش ، نحوه تسويه حساب ، نرخ سود ، 

  قيمت فروش ، ، تخفيف ، تاريخ فروش ، تعداد ، قيمت كل ، جمع كل

  

  الا ، تعداد مورد نياز ، توضيحاتگزارش كسري كالا :  كد گزارش ، تاريخ ، گيرنده ، كد ك

  

  گزارش فروش : نوع فروش ، نوع گزارش ، تاريخ ، گيرنده ، جمع كل

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  



٣٣ مكانيزاسيون واحد فروش شركت پوشا تك

  

  طراحي جداول
  

  

  

  

  فروش

  طول نوع نام شرح

( فيلد   كد مشتري

  كليدي )
S_Code  N 6  

  S_name C 15 نام مشتري

  K_Code N 6 كد كالا

  K_Name C 15 نام كالا

  J_Code N 6 كد جنس

  J_Type C 15 نوع جنس

  T_Hesab B Y,N نحوه تسويه حساب

  S_Type B Y,N نوع فروش

  Sood N 2 نرخ سود

  Takhfif N 7 تخفيف

  S_Date Date 8 تاريخ

شماره فرم ثبت 

 سفارش
N_sefaresh N 4  

  N_Factor N 6 شماره فاكتور

  

  

  



٣٤ مكانيزاسيون واحد فروش شركت پوشا تك

  كالا

  طول نوع نام شرح

كد كالا ( فيلد كليدي 

( 
K_Code N 6  

  K_Name C 15 نام كالا

  J_Code N 6 كد جنس

  J_Type C 15 نوع جنس

  P_koli Currency 9 قيمت فروش كلي

  P_Jozii Currency 9 قيمت فروش جزيي

  

  گزارش فروش

  طول نوع نام شرح

      شماره ( فيلد كليدي )

   R_Type B نوع گزارش

   S_Type B فروشنوع 

   Date DATE تاريخ

   From_Date DATE از تاريخ

   To_Date DATE تا تاريخ

  Sharh C 20 شرح

  Month C 10 ماه

  Day C 10 روز

    Total Currency مبلغ فروش

   Takhfif Currency تخفيف

  Comment C 200 توضيحات



٣٥ مكانيزاسيون واحد فروش شركت پوشا تك

  

  گزارش كسري كالا

  طول نوع نام شرح

گزارش ( فيلد كد 

 كليدي )
R_Code  N 6  

   R_Date Date تاريخ

  Reciver C 15 گيرنده

  Sharh C 20 شرح

  Mojoodi N 5 موجودي

  T_morede_niaz N 5 تعداد مورد نياز

  Comment C 200 توضيحات

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  



٣٦ مكانيزاسيون واحد فروش شركت پوشا تك

  

 UMLنمودارهاي 
  

  

  Use Caseنمودارهاي 
 

  فروش كالا به مشتري عمده

  

  

  

  
  

  

  

  سناريو فروش كالا به مشتري عمده

  

  سفارش و پول را دريافت و فرم ثبت سفارش تكميل شود – 1

  تاييده موجودي گرفته شود – 2

  كالا را از انبار دريافت كن – 3



٣٧ مكانيزاسيون واحد فروش شركت پوشا تك

  كالا و رسيد به مشتري تحويل داده شود. – 4

 فروش را در گزارش فروش ثبت كن. – 5

 
 
 
 
 

  فروش كالا به مشتري جزء

  

  

  
  

  

  سناريو فروش كالا به مشتري جزء

  

  سفارش و پول را دريافت كن – 1

 موجودي را بررسي كن – 2

  كالا را به مشتري تحويل بده – 3

 فروش را در كارت فروش روزانه ثبت كن – 4

 
 
 
 



٣٨ مكانيزاسيون واحد فروش شركت پوشا تك

 

 Sequence Diagramنمودار 

 
  فروش كالا بصورت عمده

 
 

 
 
 
 

  فروش كالا بصورت جزيي

  

  

 

 
 
 
 



٣٩ مكانيزاسيون واحد فروش شركت پوشا تك

State Diagram 
 

  فروش عمده

  

  

 



٤٠ مكانيزاسيون واحد فروش شركت پوشا تك

  

  فروش جزيي

  

  

  

  

 
 
 
 



٤١ مكانيزاسيون واحد فروش شركت پوشا تك

 
DSD 

 
 

DSD فرم ثبت سفارش  

  

  

  

  

  

  

  

 
 
 
  

 
DSD فاكتور فروش عمده  

  

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
  

 
 
 



٤٢ مكانيزاسيون واحد فروش شركت پوشا تك

DSD فرم فروش روزانه  

  

  

 
 
  

  

  

  

 
DSD فرم كسري كالا  

  

  

  

  

  

 
 
 
  

DSD گزارش عملكرد ماهيانه  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  



٤٣ مكانيزاسيون واحد فروش شركت پوشا تك

DSD كالا  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

DSD مشتري  

  

  

  
  

  

  

  

  

  

  



٤٤ مكانيزاسيون واحد فروش شركت پوشا تك

  

 JSPنمودار 

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  
  



٤٥ مكانيزاسيون واحد فروش شركت پوشا تك

  

  طراحي فرم هاي ورودي
  

  فرم ثبت سفارش
  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  


